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Posrednicy walczg o klientow

 Z Karta rzetelnie]

heg zerwa¢ z opiniq, Ze Zerujg.na sweo-

ick Klientach i wykluczy¢ czarne
owce, ktére .de facto to robiq. Posrednicy
''w -obrocie nieruchomo$ciami debatowali
wezeraj w stolicy o tym, jak efektywniej ob-
stugiwa¢ kupujqcych, sprzedajgeych i wy-
najmujqcych. Poméc w tym ma karta praw
Klienta. Konferencje zorganizowato War-

szawskie Stowaizyszenie Posrednikéw w Ob- -

rocie Nieruchomosci skupiajqee najwiekszq
liczbe czlonkéw. - :

Przyjecie i stosowanie sie do zawartych

w karcie zasad ma dowodzi¢ rzetelnosci
-1 uczciwosci posrednika. Tych, ktérzy mi-
mo wszystko zawiodg, bedzie moing
z JKlubu” wykluczy¢ po sygnalach klien-
tow $wiadomych swoich praw i korzysci
plynqcych z pomocy specjalistéw. Obecnie
takiej wiedzy pono¢ brak. — Zdarza sie, Ze
oczekiwania cenowe Kklienta sq nierealne,
ale nikt mu tego nie méwi. Bywa tez tak,

ze czlowiek decyduje sie na samodzielng
sprzedaz i, owszem, oszczedza na prowi-
zji, ale traci znacznie wiecej na transakeji
- méwi Tomasz LebiedZ, czlonek zarzqdu
Polskiej Federacji Rynku Nieruchomoéci.
Na klientéw czyha wiele pulapek,
o czym przekonujg sie uczestnicy setek

tysiecy transakcji zawieranych w trwa-.

jgcym nie tylko w stolicy boomie miesz-

- kaniowym. Zwlaszcza teraz, tuz przed
wejsciem w zycie przepiséw zmniejszajq-

cych atrakeyjnos$ kredytéw. — Ludzie sie
spieszq z zakupem mmieszkaf, a w umo-
wach developerskich. zaczely pojawiaé
sie niedozwolone klauzule, np. zmieniajg-
ce ceny czy dajqce prawo sprzedajgcemu
do wycofania si¢ z umowy — wymienia
Aleksander Scheller, prezydent PFRN.
Chroni¢ przed tym. ma-wlasnie karta,
o ktérg juz zaczeli wystepowaé stoleczni
posrednicy. (MOD) ‘
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